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AICO és I'’Associacié d’Installadors Catalans
Oficials. Les empreses que la composen sén elec-
tricistes, llauners, professionals d’energies reno-
vables (solar térmica, solar fotovoltaica, biomas-
sa), de climatitzacié (calefaccio i aire condicionat),
geotérmia, aparells a pressid, frigoristes i altres.
AICO forma part de la federacié d’associacions
d’installladors AGIC-FERCA i de PIMEC, Micro,
Petita i Mitjana Empresa de Catalunya.

La nostra Missio

En aquest context, la missié principal d’AICO és
simplement garantir uns serveis d'alta qualitat
en tot moment, de conformitat amb les normes i
valors propis.

AICO defensa els interessos professionals,
economics i socials dels seus membres.

La nostra
assocClacClo

Per complir amb aquests objectius, AICO treballa
en estreta colllaboracié amb la Federaci6 d'Asso-
ciacions d’Installadors AGIC-FERCA, amb
PIMEC i les diferents Administracions.

La nostra Visio

La nostra visié esta enfocada a entendre que pot
generar valor a les empreses associades i
avancar-nos a les seves necessitats en tot allo
que fem.

Professionalitat, disponibilitat, rigor, confianca i
comprom’s.

De dilluns a dijous de 9 a 13h i de 15 a 19h.
Divendres, v'giles de festius i Nadal (27/12 a 5/01)
de 8 a 14h.

((Aico (AEFI (icopro  (CAICOSEN

formacié i ocupacié

Que t'ofereix AICO?

Serveis a 'associat

+ Assegurances.

- Tramitacd registres especifics segons activitat.
« Confeccio certificats electrics, de gas,...

« Confeccio llibres de manteniment de RITE.

» Protecci6 de dades.

« Tramitacio bonificacions de formacio.

« Tramits amb companyies.

« Gestié d’altes Gas Natural.

+ Consultes gratuites
Enginyeria Altimiras, Corredoria d’Assegurances, prevencié de
riscos laborals HISER, previsio legionellla Eix Ambiental,
protecci6 de dades, ICICT (Tuv Rheinland).
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gesti6 d'assegurances

serveis energétics

Lloguer de maquines

« Camera termografica.

+ Analitzador CO2.

+ Detector gas.

+ Analitzador de combustié RITE.

+ Maquina de foradar (broques de 40 a 225 mm).
+ Mesurador telecomunicacions,

+ Equip mesurador instal-lacions eléctriques.
+ Mesurador d’espessors de diposits d’acer
+ Congelador de tubs.

* Premsaterminals.

« Soldador per accessoris de polietile.

+ Destructor de documents.
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La nostra
editorial

QUE NO ENSOPEGUEM DUES VEGADES AMB LA
MATEIXA PEDRA!

Ha tornat la feina, i ho ha fet de cop, com una tempesta d’estiu i, mai tan ben dit amb I'estiu que hem
tingut.

No podem caure en els mateixos paranys que en el passat, vam aprendre que no s’ha de créixer de
qualsevol manera ni a qualsevol preu. La meteorologia sovint ens demostra que no és bo pecar d’excés
ni per defecte i ens proposa un model a seguir.

Enguany a casa nostra hem tingut un estiu plujés, tot és verd i el pa’s fa goig perd no per aixo ja podem
. desmuntar els sistemes de reg automatic, hem de pensar que la sequera tornara i s’ha d’estar preparat.
Josep M. Vinyeta Als pasos del nord d’Europa hi plou sovint, perd aquest estiu no ho ha fet, tenim els jardins molt més
Gerent verds nosaltres que ells. Si prenem com a base el comportament meteoroldgic habitual, al nord hi plou
molt i al sud hi plou poc. Per tant, de manera coherent, al sud hi ha d’haver reg automatic i al nord no.
Perd a més del reg, si volem ser més eficients, al sud s’ha de plantar espécies que resisteixin bé la seque-
ra i al nord plantes que resisteixin la humitat.

Si extrapolem aquesta casu’stica al mén empresarial, als pasos del nord la crisi econdmica va ser menys
aguda que al sud. Alguna cosa havien fet més bé ells que nosaltres. Ara no podem ignorar les necessitats
de creixement, perd tampoc hem de fer unes inversions materials i en recursos humans com si aquesta
situacio hagués d’esdevenir indefinida. L'economia, com la meteorologia és c'clica, després d’una pujada
sempre ve una baixada. Si quan creixem ho fem amb coherencia, controlant els costos i les despeses,
quan el cicle sigui descendent podrem resistir molt més bé la davallada i garantir la continu¢at. Necessi-
tem empreses sanejades i personal format i qualificat. Mai havia tingut tant sentit la frase de Henry Ford:

Només hi ha una cosa pitjor que formar els teus treballadors i que se’n vagin...no formar-los i que es
quedin”.

Pero els cicles meteorologics estan canviant, no vol dir que a partir d’ara al sud hi ploura i al nord no, siné
que els per’odes de sequera seran més llargs, que en comptes de ploure normal” ho fara de forma més
tempestuosa i que les temperatures canviaran. Per un estiu sec que puguin tenir per exemple a Dinamar-
ca, no es justificaria una gran inversié en sistemes de reg, pero tampoc han de fer veure que no ha passat
res. Hem de desenvolupar una estrategia racional per poder combatre els excessos.

En 'ambit econdomic els cicles també canvien, per exemple en el context de I'empresa 4.0 hem d’estar
preparats per a les noves tecnologies i sistemes de comunicacié, com pot ser un BMS, Building Manage-
ment System (Sistema de gestié d’edificis) mitjiancant 10T, Internet of things (Internet de les coses).

Es fa necessari que les empreses, per petites que siguin, elaborin un pla estrategic que com a m’nim
respongui les preguntes On so6¢? On vull arribar? Com ho faré per arribar-hi?”

Cal prendre nota de tots els canvis i, una vegada analitzem les dades, actuar en consequéncia.

Totes les empreses ben gestionades tenen lloc al mercat, només cal trobar-lo!

Des d’AICO us podem ajudar. No ho oblideu!

u m— Revista EINA DL B 42098/1991
P Direccio: Albert Salarich
m La nostra associacio............... 2 Serveis colllaboradors............... 19
La nostra editorial................... 3 Coneix I'associat..........cccceevnnn. 20 Edita AICO C/ Valls, 11 08500 ' Vic
E L 4 HUMIO oo 20 T. 93 889 19 95 ' revista@aico.cat
: Actualitat, notcieies................ 6 EINA no ha de compartir per forca les
Propers cursos............c.oooo.e.. 17 opinions que s’expressen en la revista,
w excepte del cas de I'Editorial.
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FEGICAT, junts
avancem

Raul Rodr’guez, director general de la Federacié de Gremis i
Associacions d’Installladors de Catalunya.

Que és FEGICAT? Quina estructura té?

Com funciona?

FEGICAT és la Federacid de Gremis d’Instaldladors de
Catalunya. Va néixer el 2017, fruit de la unié de les dues
federacions catalanes del moment, AGIC i FERCA. Es
tracta d’un gran pas que ajudara a defensar amb més
forga i garanties els drets de les empreses instaleladores
de Catalunya. FEGICAT esta actualment formada per 20
associacions, que representen a 5.500 empreses
instal ladores generant 29.000 llocs de treball directes i
amb una facturacié acumulada de 1.350 milions d’euros
(1,73% del PIB de Catalunya). Entre les associacions
membres, hi ha AICO que ocupa un paper molt destacat
liderant la Comissié de Formacié, una de les més
rellevants per FEGICAT i pel present i futur del nostre
sector.

FEGICAT té una estructura que permet que les seves
I'nies d’accié de la Federacié s’originin a les Comissions
de Treball o0 als Airgans de Govern. FEGICAT esta forma-
da per una Assemblea General, una Junta Directiva i un
Comite Executiu, sent els dos primers els firgans de
Govern, encarregats de prendre les decisions més
rellevants i estratégiques. Paralllelament tenim les comis-
sions de treball que recullen les inquietuds i problemes del
sector i a on participen empreses instal ladores associa-
des de totes les tipologies i tamany (Comissi¢ installa-
cions mecaniques, instaldacions electriques, installa-
cions d’aigua, instal lacions telecomunicacions, interna-
cionalitzacio, economica, energia i fred industrial). Aques-
tes comissions son I'esquelet i I'estructura de FEGICAT.
Aqu’ es tracten els problemes del dia a dia de les empre-
ses i es creen inicitaves per a solucionar-les.
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Raul Rodr'guez
I’entrevista

A Catalunya tradicionalment el moviment associatiu
ha estat molt important. En el sector dels installa-
dors també passa el mateix?

Catalunya té una cultura associativa envejable i molt forta
i el sector dels instal ladors no és pas una excepcio. Hiha
associacions amb més de 110 anys d’historia. La figura
de I'empresa installadora sempre ha estat clau per
I'avang economic i tecnologic de la societat civil i empre-
sarial, per tant, és important que aquest sector, represen-
tat sobretot per petites empreses i autonoms estigui
protegit per un paraigua associatiu que pugui vetllar pels
drets dels seus associats.

Realment, la tasca que es realitza des de les associa-
cions és important’ssima i la situacio seria molt més com-
plicada pel collectiu sense aquest suport institucional.
Limportant és que el sector i les empreses recolzin a les
seves associacions i s’involucrin en I'activitat associativa
donat que les iniciatives que s’emprenen tenen una
afectacio directa sobre el dia a dia de les empreses.

Quines son les teves funcions? En qué consisteix el
teu dia a dia?

La meva tasca es fonamenta en mantenir una Federacio
cohesionada i equilibrada, econdmicament viable i sane-
jada, que doni servei a les associacions que hi formen
part, tot representant i defensant al col/lectiu davant de
I’Administracio Publica i altres organitzacions.

La cohesi6 de la Federacio és clau pel creixement i bon
funcionament de I'entitat. FEGICAT esta formada per 20
associacions empresarials que sé6n molt dispars i
diferents entre elles, ja sigui per les dinamiques de treball
o per la idiosincrasia del territori que representa. Es tracta
de mantenir a les associacions connectades, compartint
i desenvolupant aquells projectes que puguin ser interes-
sants pel colllectiu d’empreses i per les propies associa-
cions, ajudant-les a créixer i a desenvolupar-se com a
entitats.

La representativitat davant de I’Administracié Publica és
fonamental per garantir que no es vulneren els drets de
les empreses installadores de manera sistematica.
Malgrat aix0, la feina que es realitza poques vegades té la
visibilitat que ens agradaria ja que, de per si, estem en un
sector molt regulat amb legislacions estatals que son
influenciades pels grans lobbies, aspecte que fa dismi-
nuir el resso de les nostres accions.



En qualsevol cas, nosaltres som petits perd no defallim i
continuem el nostre cam’, de manera completament
independent sense lligams amb cap grup empresarial
amb I'objectiu de defensar sense cap llast els drets del
colectiu que representem. Mostra d’aquesta defensa és
la denuncia que es va tramitar a la CNMC contra dos
grans operadors energetics i que ben aviat es té previst
que hi hagi una resolucio al respecte.

Finalment I'equilibri i la salut financera son fonamentals
per portar a terme un projecte de present i futur. Som
conscients de la responsabilitat que comporta dirigir i
formar part de I'equip de Govern d’una entitat tan repre-
sentativa i, en aquest sentit, cal ser actius i creatius per
generar els ingressos necessaris per poder continuar
amb una activitat forta, a la vegada que ser curosos amb
la despesa generada i sobre com es gestiona financera-
ment I'entitat tenint sempre present els criteris de trans-
parencia total amb els que treballem.

Tal com dius, FEGICAT esta formada per una vintena
d’associacions. Si a cada associacié o gremi hi ha
una junta directiva a mes del gerent o secretari, es fa
molt dif’cil de gestionar tanta gent?

La part més complicada de qualsevol empresa o entitat
és la gesti® de les persones. Aixd és un fet que no té
debat possible. Cada persona és Unica en tot el sentit i
extensio de la paraula, a I'igual que és Unica la manera en
queé reaccionara a les teves inquietuds i manera de dirigir.

FEGICAT s’ha guanyat un lloc de confianga al costat de
les persones que integren el projecte, al costat dels
gremis, dels seus presidents i membres de juntes, secre-
taris i participants en les comissions que han incorporat al
seu modus vivendi I'esperit constructiu i de superacié de
la Federacid. En qualsevol cas, som conscients que
nomeés hi ha una forma de guanyar-se aquesta confianca
i és amb treball, dedicacid i honestedat, tenint sempre
present que a les relacions humanes i empresarials la
confianca costa molt guanyar-la i és increblement facil
perdre-la. Cal tenir-ho ben present per no defallir.

Si parlem de numeros, FEGICAT representa a unes
5.500 empreses. Creus que els gremis i els installla-
dors som conscients del potencial que tenim?

Crec que el collectiu en general no és conscient de la
forca que tenim i moltes vegades es cau, de manera
generalitzada, en el parany de pensar que sera molt dif'cil
aconseguir allo pel que es pretén lluitar. La realitat €s que
s’han aconseguit fites incre®les que potser no han estat
tan ben comunicades com ens agradaria (basicament per
falta de mitjans perqué la comunicacié requereix d’una
forta inversio), perd que intentem des dels nostres mitjans
donar a congixer.
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Les coses més increwles les hem obtingut unint equips
de treball motivats i amb dinamiques trencadores. Per
aquest motiu és fonamental que les empreses installa-
dores s’associn i participin de les activitats dirigides des
de I'associacio o la Federacio. Només aix’ aconseguirem
alld que ens proposem. Un col lectiu debil i desinteressat
per I'activitat associativa esta destinat a ser atropellat
pels grans operadors i a caure en I'oblit. No ens ho
podem permetre.

Coneixes moltes associacions, tant d’installladors
com d’altres. Com es veu AICO des de la teva pers-
pectiva?

Per FEGICAT, AICO és una associaciod referent, no
nomeés a nivell de Catalunya siné a nivell de tot Espanya.
Sembla que digui agquestes paraules per comprom’s,
perd res més lluny de la realitat. La seva nova imatge és
una petita prova de la constant evolucié que AICO esta
tenint.

La preocupacio pel seu associat, la seva vinculacio i les
seves fortes arrels amb el territori, la preocupacio per
evolucionar constantment... Tots aquests punts fan
d’AICO una associacid forta i propera. A més, com
comentava anteriorment AICO presideix la Comissié de
Formacié de FEGICAT. Aquesta Comissid és clau, des
del punt de vista estrategic, per la Federacid i aixo
demostra la confianca que té FEGICAT en la feina que es
realitza i es desenvolupa des d’AICO. Sens dubte, per
nosaltres AICO és tot un referent.

Quins objectius de futur us heu marcat a FEGICAT?
El nostre objectiu és continuar amb la dinamica que
seguim portant des de l'inici de Federacio. Potser s’inter-
preta com un objectiu massa generalista, perd fer el
desgranatge del nostre pla estratégic, que té 7 eixos
estratégics amb diferents I'nies d’accié, ens ocuparia
diversese pagines.

A tall de resum volem continuar sent una entitat vertebra-
da i cohesionada, tot incrementant els serveis que oferim
als nostres socis, sent més influents a nivell pol'tic, amb
més impacte comunicatiu i amb una forta solvencia des
del punt de vista financer. Aquests son els eixos que
defineixen la nostra visi6 i missio estrategica.

€ Ao | Setembre 2018
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ARRIBA A
BARCELONA
EFINTEC, EL PRIMER
FORUM D’EMPRESES
INSTALO_ADORES

Els propers 3 i 4 d’octubre tens una cita a Fira
Barcelona, arriba EFINTEC el forum i exposicio
més gran d’installladors i distribuidors.

EFINTEC aglutina a tots els professionals del sector
de I'energia, electricitat, telecomunicacions, clima-
titzacio, llauneria i en general tecnologies i instal la-
cions intelligents amb I'objectiu  d’intercanviar
experiencies i coneixer de primera ma les novetats
més innovadores de provedors i professionals.

Aguesta és una gran oportunitat pel sector per tal
de posar en xarxa tots els grups de professionals i
donar aix’ a coneixer els seus serveis, perd també
les Ultimes novetats i els nous avencos tecnologics.

La iniciativa posara a disposicio experts en I'ambit
nacional, perd també internacionals en format de
sessions centrades en el futur de les noves tecno-
logies aplicades a les instal lacions, aix’ com expo-
sar la seva visio sobre la transformacio del sector i
el paper que a curt termini tindra I'empresa
instal ladora.

Not'cies
actualitat

EFINTEC

) . . ~
Exposicio | Forum
de' les Empreses-installadores
i Noves Tecnologies

Seran sessions imprescindibles per entendre millor
els canvis que esdevindran i com el sector s’ha de
preparar.

Els apartats més destacats seran els tallers de
formacié i orkshops que consistiran en sessions
practiques sota l'ep'graf "Com s'ha de fer?".
També es realitzaran tallers tematics practics d'una
hora i mitja de durada sobre instal lacions electri-
ques, climatitzacio i calefaccio, fontaneria, solars
fotovoltaiques, ACS, automatitzacié d'un habitatge,
refrigeracio, telecomunicacions, IOT, energia, gas,
etc.

Des d’AICO et convidem a la fira i a posar-te amb
contacte amb nosaltres per tal de tramitar-vos les
invitacions, també posarem a disposicid un servei
d’autobus gratu¢ per tal d’arribar a la fira.

Pots consultar més informacio sobre la fira, tallers,
xerrades a www.efintec.es.

o= glectric
e = SERVEIlsa.

C/ Sant Roc, 62-64 = 08503 Gurb (Osona)
Tel.: 938 893 422
Fax: 938 893 423

% electricservei@electricservei.com

MAGATZEM DE
MATERIAL ELECTRIC

B@ Pirinenca servel
ELECTRIC sL.

Avinguda Pirineus, 21 117520 Puigcerda (Girona)
Tel.: 972 141 032
Fax: 972 140 144
info@pserveielctric.com

C/ Roures, 2 125700 La Seu d’Urgell (Lleida)
Tel.: 973 355 265
Fax: 973 360 785
laseu@pserveielctric.com
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Notcies
actualitat

LA COHERENCIA D’UNA

ASSEGURANCA BEN FETA

Un percentatge elevat de les persones, com a
primer factor en el que ens fixem d’una polissa
d’asseguranca és en el preu i no en les cobertures.
Tenir una assegurancga obligatdria, com pot ser el
cas de vehicles o la de responsabilitat civil, no és
només un tramit, va molt més enlla. El producte a
contractar ha de complir les nostres expectati-
ves i respondre davant de les diferents casu’sti-
ques gque puguin sorgir. Perd no tothom és un
expert i d’aqu’ neix la necessitat de poder consultar
a un mediador de confianca.

Sabem quines cobertures necessitem?
Moltes vegades no, només sabem que hem de tenir
I’asseguranca i prou.

A continuacié voldrem aclarir-vos alguns concep-
tes.

Qué hem de saber de la responsabilitat
civil?

El concepte de responsabilitat civil és facil, és la
responsabilitat en la qual podem veure’ns implicats
si produen un dany a un tercer. Aquest concepte
ens afecta a la nostra vida privada i a la nostra
empresa.
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Un exemple de responsabilitat civil en 'ambit privat
€s que un dia de vent caigui una teula de casa
nostra i fereixi algu o faci destrosses materials, o Si
tenim un gos que mossegui a algu.

En els particulars la cobertura de responsabilitat
civil s’acostuma a donar en la polissa de la llar, pero
€s important verificar que el capital assegurat és
I'adequat, hem de pensar que per alguna accio o
omissio nostra podem provocar una mort o invali-
desa. També és important llegir totes les exclusions.

En el cas d'una empresa podem incOrrer en
responsabilitat civil si anem a treballar a casa d’un
client i li provoquem un dany com pot ser que un
tub d’aigua es rebenti i aixequi el parquet d’un pis.
En tots dos casos el fet comu és que es provoca un
perjudici a un tercer. Pero el dany també es pot
produir a persones, ja siguin treballadors nostres,
personal d’altres empreses o un tercer qualsevol.

La cobertura de responsabilitat civil a les empreses
es sol donar en polissa expressa, pero si no hi ha
requeriments molt especials, també es pot donar en
una polissa multiisc de comer¢ o industrial. A
banda dels capitals que necessitem assegurar, agu’
ens hem de mirar bé si aquests capitals sén per
sinistre o si son per sinistre i any.

Plana Fabrega ..... c....ws oo

Sistemes de Seguretat

Alarmes

Detecci@@ incendis
Extincié d’incendi

Circuit tancat de televisi
Control dccessos
Cables

Assessorament i distribuci@le ma terial per a IAnstaldador
Suport en el muntatge de material

Realitzaci@le BP osades en marxal

Garanties i servei post-venda

Oficina técnica - enginyeria

Certificacions d’obres
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No és el mateix tenir contractat un capital de
500.000 11 per sinistre que 1.000.000 ' per sinistre i
any. Que ens pot convenir mes? També hem de
fixar-nos en els subl'mits per v'ctima. Per posar un
exemple, imaginem que tenim contractat un capital
de 900.000 amb un subl'mit per v'ctima de
300.000 ', aixo vol dir que en cas de patir un sinis-
tre i que hi hagin danys personals, el maxim que
s’'indemnitzaria a cada v'ctima serien 300.000
amb un maxim de 3 v'ctimes ja que el capital que
tenim contractat ens dona per cobrir-ne 3. La
importancia del subl'mit rau en que la quantitat a
indemnitzar la dicta un jutge i és important que a
més dels capitals els sublmits també estiguin
actualitzats. Els capitals han d’estar adequats en tot
moment a I'activitat (volum de facturacio, nombre
de treballadors,...) de I'empresa.

Que hem de saber d’'una asseguranca
de vehicles?

Les assegurances de vehicles normalment estan
formades per la part obligatoria i la part voluntaria.
La part obligatoria ve determinada per llei i ha de
cobrir la responsabilitat civil del conductor (tornem a
parlar de responsabilitat civil) i és el que coneixem
com asseguranca a tercers. La part voluntaria sén
les garanties i capitals que contractem a més a
més, i acostumen a ser I'assisténcia, vidres o a tot
risc. A vegades es cau en I'error que un tot risc ho
cobreix tot i no és cert, quan hi ha franqu’cia hi ha
danys que poden quedar exclosos i que necessiten
contractar-se en una altra cobertura.

Not'cies
actualitat

Per exemple, imaginem que tenim un vehicle asse-
gurat a tot risc amb una franqu'cia de 500 ), cau
una pedregada i el perit taxa els danys en 400 . En
aquest cas el sinistre no estaria cobert. Si tingués-
sim el vehicle assequrat a tercers i amb la cobertura
de fenomens atmosférics si que ens quedaria
cobert en la seva totalitat. Un altre cas que també
passa sovint a la nostra comarca és el xoc amb
animals, sobretot senglars. Si tenim un tot risc amb
franqucia, la part de la franqu'cia no quedara
coberta, pero s’ en el cas de tenir la cobertura
expressa de danys per col lisio amb animals.

Es per aixd que per a cada vehicle, depenent de
I'antiguitat, I'estat i I'Us que se’n fa, sera mes reco-
manable contractar unes cobertures o altres. Un
altre punt significatiu que ens acostuma a passar
per alt son els capitals de la polissa que cobreixen
els accidents del conductor i dels ocupants i també
incideixen en el preu.

Ens ha de quedar clar que una polissa d’assegu-
rances no ha de ser un concepte estatic, ja la tinc
contractada i me n’oblido. Ha de ser un concepte
dinamic, 'estat de les empreses, els vehicles o les
nostres llars és canviant i I'asseguranca s’ha de
correspondre justament amb la realitat, no hi ha
d’haver excessos perd tampoc carencies.

((aicoprO

gesti6 d'assegurances

:GAITITIA Euromat

ceramiques - banys - construccio - cuines

MANLLEU - Avda de Roma, 138 - 938 513 861 : manlleu@euro-mat.es

VIC - C. Torello, 21 - 938 890 119 - vic@euro-mat.es

Vine I ]
ne a recolliy la tevg

GUIA BANYS

RIPOLL : C. San Amand s/n - - 972 715 022 - ripoll@euro-mat.es
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EL PUNT DE RECARREGA
PER A COTXES ELECTRICS
JA ESTA EN FUNCIONAMENT

AICO ja disposa d’un punt de recarrega de vehi-
cles a les seves oficines, complint aix’ amb la
voluntat de promoure I'Us de vehicles electrics i la
mobilitat sostenible. Es tracta d’un aparell d’ultima
generacio de la marca CIRCUTOR, model Urban
T-24 MIX de 11 Kw amb la possibilitat de carregar
dos vehicles simultaniament. La connexié és de
tipus semi rapida.

La recarrega és gratuita per tots els associats, la
durada de la recarrega dependra de I'estat de la
bateria i la disponibilitat de KW que hi hagi en aquell
moment, ja que es poden connectar dos vehicles i
absorbir electricitat en el mateix moment.

A continuacié et donem alguns motius de perque
tenir un vehicle eléctric:

e Estalvi i aparcament gratuit: reduccié de
l'impost anual per vehicles de traccid mecanica
d'entre un 50% i un 75% en la majoria de municipis.
A més, els usuaris d'un vehicle eléctric estan
exempts de pagament a les zones blaves.

¢ Facilitats de compra: a través del programa
MOVELE s'ofereixen importants ajuts per a I'adqui-
sicié d'aquest tipus de vehicles que poden arribar,
segons l'autonomia que tingui el cotxe, fins als
6.500 euros.

eina

e Carrega facil: cada dia sbn més els punts de
recarrega per a vehicles, la majoria de municipis ja
disposen de diversos punts totalment gratus¢s i la
majoria d’equipaments publics o privats com els
grans magatzems ja disposen d’aquests punts.

¢ Menys manteniment: també estalviaras en man-
teniment. La mecanica d'un cotxe electric és molt
senzilla. El sistema de regeneracio d'energia estal-
via molt desgast als discos i les pinces de frens.

Des d’AICO fomentem [l'eficiencia energética i la
reduccid d’emissions CO2. Les instal lacions de
punts de recarrega electrica sén també una oportu-
nitat de negoci pels installladors, en un futur molt
proxim augmentara el nombre de vehicles eléctrics
i per tant, la necessitat de punts de recarrega.

Proximament realitzarem una formacio pels asso-
ciats totalment subvencionada de com installar
punts de recarrega aplicant la normativa vigent,
amb la finalitat d’ampliar les vostres oportunitats de
Negoci.

|_5:1/CO’S§

Vic

Mas de la Moera, 22

| Parc d’Activitats
Economiques d'Osona

T.93886 6585
Fax: 93887 1303

Manlleu
C/ Ripoll, 10
7.93851 5210

Fax: 93850 67 13 I
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A AICO hem adquirit una
maquina de roscar a
disposicio per tots els
associats.

‘Eu
=

Maquina de roscar,
tallar i ranurar.
Rosca tubs de

-40i també
pot ranurar.

Enlloccomaca a

A Supplaid oferim solucions integrals als installadors
professionals des de fa 46 an s. Els nostres tcnics estan a
la disposici del professional per ajudar-lo a trobar la millor
soluci pel seu client.

Som professionals al ser ei de professionals. PRIMERES ELNECESSAR
MARQUES LINSTALLADOR

S u p p e almagrupo
Subrr ssist

sistit Ctra. Manlleu, 37 / 08500 Vic / T.93 8891267 / info@supplaidcom / spplaid.com
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Aposta per el teu negoci.

Gamma de ¥ehioles professionals Mersedes-Benz. Mo s glestid de sort, sind de donar e
mddm, de ser ef millor, de no sturar-se davant de cap obatacle. Ho saps. Momés abd
sconseguebes que o teu negocd contingd endevant | creld. | per abed confies en leg fungonetes
Mercades-Benz: per la seva fiabilitat, pel seu balx consum | versatilitat, per | seva capacitat de
chmega, pel seu equipament, perd sobrnetol pergub gaps que stn e cami miés segur cap 8 Fisdt.
warn_mencedes-henz eg

Mercedes-Benz

Vans, Born to rum.

Autosuministres Motor, S.A. Concessionari Oficial Mercedes-Benz.

Ctra. Rerga, 2. pal. Industrial Gasa Nava. Tel: 93 877 50 22. 08277 SANT FRUIOS O BAGES = Gira. N-152a, Km.71 200. Tel : 93 881 44 33 08503 GLRR
Gtra. Lz Pobla, 205. Tol.: 63 806 04 79. 08738 VILANOVA DEL CAMI. info.asm@mercedas-benz.os / wvw.asm.merscdos-benz.os

AICO | Setembre 2018




eina

Not'cies
actualitat

ARRIBA LA 6a FIRA DE LA BIOMASSA
DE CATALUNYA

Els proxims dies 18, 19 i 20 d’octubre Vic es
convertira en la capital Catalana de la Biomassa i
enguany la primera edici® de la fira del biogas i
tractament de purins.

Vic sera I'epicentre d’unes jornades on s’ofereix un
punt de trobada entre agents del sector on es
promouen sinergies i col laboracions entre empre-
ses i associacions.

La trobada no tan sols ofereix punts d’exposicio de
professionals, sind que va molt més enlla i els
visitants podran assistir a jornades tecniques,
presentacions comercials, ponencies, etc...

P_ra_kti;a | _E

M

REGULACION
CLIMATICA
INTEGRADA

@ Aico|setembre 2018

6a Fira de
Biomassa
de Catalunya

VIC. Recinte Firal El Sucre
18-20 octubre, 2018

Us hi esperem!

Intercambiador en una tnica medida para todas las potencias

Altas prestaciones
en un tamano compacto

PROTECCION
ANTIHIELO

’edicio d’enguany arriba amb la novetat que el salé
comptara per primera vegada amb professionals i
solucions sobre el biogas i el tractament de purins.

Des d’AICO farem una presentacié per donar a
coneixer la nostra entitat i aix’ posar el nostre granet
de sorra a millorar el nostre sector des del camp de
I'assessoria i experiencia a la vegada.

Aprofitant I’efemeride el dijous dia 18 a partir de les
16h impartirem un seminari per a installladors.

Encoratgem a tots els nostres associats a visitar la
fira on podrem saludar-los.

sime’

PROTECCION SERVICIO CLASE 6 GRUPO

SILENCIOSA
ELECTRICA TECNICO EN EMISIONES HIDRAULICO
IP X5D INMEDIATO ErP 2018 EN LATON
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" Peralba

" Climatitzacio | “Electricitat E"Aigua &"Bany E®Electrodomestics

o~

Un equip de professionals per
acompanyar-te dia a dia, amb
les millors marques del sector.

lgm ‘ _l"”'—
ok I‘ A

Vic « Carretera de Manlisu, 43. Fol. Ind. Mas Beuld. 08500 - Tel. 93 886 04 53 . vic(@ peralba.com
Berga - lgualada - Puigcerdd - Andora - Terrassa - Manresa - Vic - Barcelona

www. peralba.com
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AICO GUANYA EL PREMI D'ACOMPANYAMENT
DELS INNOVACAT

El dimarts 3 de juliol es va celebrar 'acte de lliura- Els premis Innovacat van néixer amb I'objectiu de
ment dels Premis Innovacat a Cau Faluga, a la cercar empreses del territori generadores d’ocupa-
Colonia Rusifol. 30 projectes optaven als premis en ci6 i riquesa, tan per ales persones com per al propi
la seva 7a edicio, 17 en la categoria d’empresa jove territori. Empreses que tenen o bé tindran un paper
(fins a 5 anys d’activitat) i 13 en la d’empresa transformador del pa’s en I'ambit economic, indus-
avanca (més de 5 anys d’activitat). trial, perd també en I'ambit social i cultural.

TOT EL
~— MATERIAL ELECTRIC
PROFESSIONAL

QUE NECESSITES

* Les millors marques =5 ELECTROSTOC&E
N E| mllnor SUPO':t tecnic POL. IND. SOT DE PRADALS
¥ El millor servei C/ FIGUERES 7-9

08500 VIC, BARCELONA

Foam Qlegrand :hagsr PHILIPS Schpsider Prysmian gimen of  [Rlkies Dpemsa Ovne: G ABB Go wwans ™ T,
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Aquesta 72 edicié esta impulsada per una collabo-
racié entre el sector public, en aquest cas L’ Ajunta-
ment de Manlleu, i el sector privat amb les empre-
ses Bon Preu, Casa Tarradellas, Girbau, La Farga,
Quadnack i Seidor.

’acte va comptar amb I'assisténcia del President
del Parlament de Catalunya, Roger Torrent, enca-
rregat de cloure 'acte.

AICO va presentar el seu projecte com a Asso-
ciacié d’installladors en el qual integra els
professionals, crea xarxa i dona suport i assesso-
rament al sector.

eina

Aix0 va fer que el projecte fos guardonat amb un
dels premis d'acompanyament, que consisteix en
20h d’assessorament empresarial.

Pel qué fa als dos grans premis INNOVACAT els
premiats van ser ’Empresa Fem Produccions, amb
el projecte del seu portal web juvenil Adolescents.-
cat, i GrubTech, companyia de telecomunicacions
amb el projecte Goufone.

Totes les empreses participants als Premis Innova-
cat 2018 han estat convidades a assistir a una
sessio de formacid empresarial que tindra lloc el
proper mes d’octubre.

@ Aco|setembre 2018
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NOU CONVENI PER A LA INDo STRIA
SIDEROMETALDLo RGICA DE LA PROVINCIA
DE BARCELONA

El passat dimecres 25 de juliol, la Comissioé Nego-
ciadora va procedir a la signatura del Conveni
Collectiu del Sector de la Industria Siderome-
tal'lurgica de la prov’ncia de Barcelona.

Aquest conveni tindra una vigéncia de dos anys,
de I'1 de gener de 2018 al 31 de desembre de
2019.

Un dels articles aprovats, concretament el 52,
correspon a la Jornada laboral, en el que s'espe-
cifica que per a cada un dels anys de vigéencia del
Conveni, i aix’ mateix per a I’any 2020, la jornada
laboral es fixa en 1.750 hores de treball efectiu.
La signatura ha anat a carrec dels representants
empresarials, on hi han estat presents els repre-
sentants de la Unid Patronal Metallurgica, i els
sindicats CCOOQO i UGT.

€5y Sencor

Sencor, més de 40 anys donant servela
[mstallador 1 p ofessmnal.

MAMRESS - 08243 WiC - 08500
T:9387847.11
sanood Enmncorcat
comand s Beencorcal

T:9318832842 T:9351230.22

Qamagrupe CASEL

BARCELONA - 08013
O Casteffoliit 13-14. PL Os Dolors O Rigol! 14, PL Mas Beuld Carrer Dnamoeats 66

comandesvic Bsencorcal | comandesbarcelona@sencorcal

L e CHEFWERA, e A R,

S5om distribuidors de les principals marques del
mercat en climatitzacio, calefaccio, renovables,
gestic d'aigua

Sanitaris | banys

| ara també disposem de gran estoc
de material electric de les principals

marques

BAXI @ Poammw pijsy @wvasu @ Le S GIT

... Chaffoteaux &_}dumug ™ eonscame  Ferroli Touwsers (DMANAUT

ol Lllegrand® Dpemsa pHILIPS prilux | Simm - @
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Propers cursos .
formacio
@ CARNET DE RITE

o OPCI 1:DIVARTSIDWOUS OPCI 2- DISSABTES
Acreditacions / Carnets Data inici: 09/10/2018 Data inici: 05/10/2018

Data fi: 12/03/2019 Data fi: 10/05/2019
Horari: 18 a21h Horari: 17a22 h

CARNET DE GAS A Preu associat: 1.600 0 Preu associat: 1.600 0
Preu no associat: 2.000 0 Preu no associat: 2.000 0

OPCI 1: DIVENDRES OPCI 2: DISSABTES

Data inici:/14//1 2/2018 Data inici: 01/12/2018

Data fi: 08/03/2019 Data fi: 16/03/2019

Horatt 17292 Horatt 9 141 @ CARNET D’AIGUA

Preu associat: 1.100 0 Preu associat: 1.100 00 i

Preu no associat: 1.4500  Preu no associat: 1.450 [ aliz??;)r?;%%?; 14h

CARNET DE GAS B

OPCI 1: DIVENDRES OPCI 2: DISSABTES .= 0 0

Data fi: 01/03/2019 Data fi: 16/03/2019 Certlflcats de prOfeSSIonalltat

Horari: 17222 h Horari:9a14 h

Preu associat: 1.530 0 Preu associat: 1.530 0

Preu no associat: 1.850 [ Preu no associat: 1.850 [ OPERAC|ONS AUXILI ARS DE

@ CARNET DE FRIGORISTA MUNTATGE D’INSTALILACIONS DE

Datainio: 2910912015 (Obtencis certficat TELECOMUNICACIONS EN EDIFICIS

Data fi: 09/03/2019 de gasos fluorats Acti

Dissabtes: 92 14 h qualsevol carege) 300 hores + 80 hores de practiques a

Preu associat: 1.400 0

) empresa
Preu no associat: 1.800 [

Cursos subvencionats per a treballadors autonoms i de regim general

INSTALILACIONS PER A LA O ADAPTACIO GASOS
REUTILITZACIO D’AIGUES GRISES FLUORATS, 6 hores
| PLUVIALS EN EDIFICIS, 15 hores

, O GASOS FLUORATS, 30 hores
\ PREVENCIO DE RISCOS ESPECIALITAT

ELECTRICITAT, 20 hores 6 MANIPULACIO ANALITZADOR

] COMBUSTIO, 20 hores
PREVENCIO DE RISCOS ESPECIALITAT )
LLAUNERIA, 20 hores 6 INSTALILADOR PUNT DE RECARREGA
VEHICLE ELECTRIC, 25 hores

v @I “diservi

pn Calderade condensacio a Gas-oil
Wolf COB/COB-CS

- Clasificacio energetica "™
- Rendiment estacional del 105%
- Cremador flama Blava 2 etapes
- Funcionament atmosfericiestanc
- Cos de calderaamb Alumini - silici
-Poténcies de 20-29i40 kW
-Garantia 5 anys de cos de calderai 2 anys de components electrics
C/ Francesc Santcliment, 85 P.AE.O.
Telf : 938895202 - Fax 938893795
08500 Vic
E-mail diservic@diservic.com
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@ RENAULT
Passion for lifz

Renault KANGQOO

El motor del teu &xit

Enmﬂumﬂ!migm:mﬁmtwmhniduehl,lﬁm a 6.4 Emissions 006 (gfkm) des de 112 fns a 144,

prsrnors (LR : : 0 @ D renaulies

AUTOTRANSVERSAL, S.L.
whww autotransversal.cat
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Els nostres col laboradors
Servels

JOVE™ Sar JUVANTENY ((.AICO

ELTEU § i i ciacio dinstal-ladors
GpoEiTrinin Servei Oficial a Osona, el Ripollés i la Garrotxa

professional | de
confianca

A Electrolux MAQUINA DE FORADAR

Electrolux Service §

AEG IAMES Corters
TORNADO  smssimmeor S

Broques de diametre

; de 40 a 225 mm.
7Buelta Panssoric Johnson interservice

T mepamcs Haler

= Per reserves trucar al
93 889 19 95

= P €, New, 100 - 0BS00 Vie - Tal, 704 100 404
Sucnitioniai [vimgmnnn i Amalital Tels. 0 886 20 23 - 60 668 20 29 - Faox 63 BAE 1291
sat@satjuvanteny.net - www.satiuvanteny.com

BAXI
DOSPER-CLIMA

Servei oficial

REPARACIO | MANTENIMENTS ) . Saunier Duval

DE CALDERES I'escura-xemeneies | | geRyE| TECNIC OFICIAL
388 OSONA | RIPOLLES
9 = 14927 Especialistes en netejes de
dosperclima@gmail.com conductes de fum
Carrer Torelld, 33 » 08500 Vic http:/iwww.escuraxemeneiesmila.com/
e TeIT ?nl'oi?l g:-,g iifg22 Ctra. de Roda, 6 08500 VIC
De Dietrich 0 BROTIE C. Joan Marzgall, 49 - TONA Teléfon D3 BB6 00 40 Fax 93 886 24 16

W irrTorml | |57 escura

SERVEI TECNIC OFICIAL % " XEMENEIES

neteges i transports
desembussos i
fosses séptiques

v @IF /= " | TONI DOMENECH
Panazo!?w ELS SISTEMES INNOVADORS
r—ee— e aeas for fife
() baltur MES NETS DEL MERCAT
Ctra. Sant Hipolit, km 4.100 - - Xemeneies | calderes otk | indusiials)
= - Llars de toc | estufes de tot tipus
08503 Gurb (Barcelona) VIASTEF S e
Tels. 93 886 24 78 - 636 97 00 81 G Fraioesc Sanidiment, 86 PAEO. tasoovig| | =M 200/ Osspiagaments
www.lerricabras.cat Telf : 938895202 - Fax 938893795 £. Sta. Teresa, 7 VINYOLES
diservic@diservic.com Telf. 93 859 51 76 / 639 78 72 83
COMPTABILITAT PER AUTONOMS, REIMQ S L
PETITES | MITJANES EMPRESES l st
b & € n i c
Oferim els serveis comptables i/o ARDERIU ECONOMINSTES
administratius, et calculem: Carme Arderiu Prat S A T
Economista - Col-lepiada 15337 CREMADORS - AIRE CONDICIONAT
- El preu que has de facturar per hora
- Els costos fixes del teu negoci Buderus aiMMERGAS
- Facturacié
- Control de cobrament i pagament de factures ) domusa | g THIERMIITIAIL
| It mé tact b It . Av. de la Garrotxa, 37
molt mes, contacta amb nosaitres I Telf./Fax 93 851 20 21 - 608 74 51 57
personalitzarem el servei que necessitis. +34 649 114 563 08560 Manlleu (Barcelona)
carme@arderiu.cat
e-mail: reimotecnic@gmail.com
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SOC AIXi A LA FEINA... XAVIER JOFRE

Quants anys portes a la professio?
Porto en el sector uns 20 anys.

El que més t'agrada de la teva feina?
El fet de solucionar algun problema o
averia en una instal lacio.

I el que menys?

La poca planificacid en que s’encarre-
guen les feines.

A quina hora comences a treballar?
Ales 8h del mat’.

A quina hora plegues?

Ales 18h siem deixen (riu).

Quin vehicle tens?

Un Dacia Sandero.

Treballes sol?

Quantes persones sou?

No, en total som 18 persones.

Ets endrecat?

Com guardes les eines?

S’, séc endrecat. Pot semblar que no
perd dins el descontrol o tinc controlat.

humor
I’acudit

Queé portes sempre a sobre per
treballar?

El mobil.

Ldltima feina que has fet de la que et
sentis orgullés

La instal laci6 electrica del mercat de
musica viva.

L’dltim projecte en el que has treballat
Es aquesta mateixa instal lacio.

NO yuLL
- Wk
eSVacanceees!!

coneix
’associat

Quina ha estat la pitjor experiéncia
laboral?

Fent el manteniment d’un cremador de
gas enorme. Estavem ficats a dins quan
accidentalment el van engegar i només
vam tenir 2 minuts per sortir-ne.

Quant val un tornav’s?

No ho sé.

Una anécdota que recordis

La reparacio d’'un PEGASO. Les
instruccions no s’adequaven a la realitat.
Un bon consell que donaries

S’ha de comencar ben d’hora.

Un bon consell que donaries a un
aprenent

Que faci cas de la persona que té a
davant encara que es pensi que ja ho
sap.

Quina ha estat la darrera formacié
que has fet?

Un curs de dialux (disseny enllumenat).

. INVESTIL-MEEE!!!

NO VULL TORNA
P v

Colllabora amb la revista EINA!

Si tens alguna afici6 o habilitat i vols compartir-la amb la resta d’installladors
posa’t en contacte amb nosaltres i et farem una entrevistal

Envia’ns un email a; comuniacio@aico.cat o truca’ns al 93 889 19 95.




